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Alla mia stimata Clientela!

Quando otto anni fa pubblicai la prima edizione del mio catalogo, dichiarai
che il mio principio commerciale era di vendere prodotti di qualità a prezzi abbor-
dabili. La continua evoluzione della mia azienda è anche dovuta alla fedeltà a
questo principio e nella presente quinta edizione del catalogo troverete confermato
ancora una volta il mio principio commerciale.

La fama di essere un’azienda leader è impegnativa. Per questo, in veste di
specialista, vendo alla mia clientela solo i prodotti migliori, i più vantaggiosi e i
più convenienti.  Le ditte da me rappresentate come la Avon, la B.S.A., la Daimler,
la Singer, la Swallow, la Wolseley, la Lodge, la Jap, la Sterns, ecc. sono aziende
che, grazie ai loro prodotti di pregio, godono di fama mondiale e i clienti hanno la
certezza di ricevere un autentico controvalore in cambio di quanto spendono.

Il mio vasto magazzino, completo di tutti gli accessori e i ricambi, mi consen-
te di servirVi in qualsiasi momento coscienziosamente e con rapidità. Il mio perso-
nale specializzato Vi garantisce una fornitura corretta degli accessori e dei pezzi
di ricambio, un fattore che merita una considerazione particolare.

Le mie vaste esperienze di meccanico e pilota con oltre 20 anni di pratica,
nonché il mio personale specializzato mi consentono di eseguire coscienziosamente
e con cura tutte le riparazioni e le revisioni nella mia officina dotata di moderne
attrezzature.

Siete cordialmente invitati a visitare il mio vasto locale espositivo senza al-
cun impegno da parte Vostra e per ogni consulenza o scambio informativo non im-
pegnativo Vi metterò a disposizione le mie conoscenze specifiche. Nella speranza di
ottenere e conservare la Vostra piena fiducia con un servizio attento e premuroso,
colgo l’occasione per porgerVi l’espressione della mia stima.

EMIL FREY, meccanico.


